Die Apfelvermarktung kann
optimiert werden

Von Achim Supp

Mit der Business Software Greenax Business wird bei fenaco
Léman fruits der Handel mit Apfeln optimiert. Das Beispiel
verdeutlicht Massnahmen und deren Umsetzung.

Die fenaco ist die genossen-
schaftlich organisierte Selbst-
hilfeunternehmung der
Schweizer Bauern. Sie verfolgt
das tibergeordnete Ziel, eine
maoglichst hohe Inlandproduk-
tion von Lebensmitteln zu er-
halten und dadurch die wirt-
schaftlichen Verhaltnisse der
Bauern zu fordern.

Léman fruits im Schweizer
Obst- und Weinbaudorf Perroy
ist ein Geschaftsbereich des
Departements Landespro-
dukte (Landi) der fenaco. Der
Lager-, Sortier- und Packbe-
trieb verbindet Produzenten,
Grossverteiler und Konsu-
menten. Er sichert den Absatz
der Apfel und erméglicht bei
fairen Preisen die ganzjahrige
Versorgung des Marktes mit
frischen Schweizer Landes-
produkten, unter anderem
von Apfeln.

Der Handel und die Disposi-
tion von Friichten ist aufwen-
dig, weil es sich dabei um
Frischprodukte handelt, von
denen man erwartet, dass sie
ganzjahrig schon, gut und
frisch sind. Das geht natiirlich
nicht ohne eine optimale La-
gerung unter kontrollierter
Atmosphare. Konkret ge-
schieht die Lagerung unter
einer Stickstoff-Schutzatmo-
sphére (ULO-Lagerung) bei
definierter Temperatur und
Feuchte. Diese Bedingungen
versetzen Apfel in einen «Tief-
schlaf» und erlauben Lage-
rungszeiten von bis zu 14 Mo-
naten. Damit kann die ganz-
jahrige Verfugbarkeit von Ap-
feln einer optimalen Qualitat
sichergestellt werden.
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Kein Apfel gleicht dem ande-
ren.So vermarktet Léman
fruits ca. 6o verschiedene Sor-
ten mit zahlreichen Kaliber
und Farbklassen. Die Apfel
werden automatisch sortiert
und preislich bewertet.

Die fiir den jeweiligen Ver-
kaufskanal optimalen Verpa-
ckungsvarianten der Gross-
verteiler basieren auf einer
Vielzahl moglicher Kombina-
tionen aus Produkten, Quali-
taten und Verpackungen.
Selbstverstandlich wird von
Léman fruits auch erwartet,
dass die gesetzlichen und
kundenspezifischen Quali-
tatsanforderungen fir Le-
bensmittel wie 1ISO-Norm
9001, SUISSE GARANTIE und
SwissGAP eingehalten wer-
den, und damit auch die
Riickverfolgbarkeit.

Software unterstiitzt

Eine moderne Business Soft-
ware, wie die auf Frucht- und
Gemiisehandel zugeschnit-
tene Greenax Software unter-
stitzt diese Prozesse:

Das Abbilden der Kernpro-
zesse fiihrt zu einer logischen
Abfolge eigenstandiger
geschaftlicher Aktivitaten
(Dienste). Die realitdtsnahe
Abbildung der taglichen Ar-
beit fordert das Verstandnis
fur die tagliche Arbeit, die
intuitive Bedienung und effi-
ziente Zusammenarbeit: Die
Abwicklung aller Aktivitaten
von Mitarbeiternin einer
zentralen Losung vermeidet
mehrfache manuelle Erfas-
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Varianten bei der Abbildung von Kernprozessen

Lagerung der Apfel unter einer Schutzatmosphdire

sungen identischer Daten in
verschiedenen Systemen.

Die Eigenschaften der Dienste
lassen sich schnell verandern.
So sind kundenspezifische

Anforderungen wie Etiketten,
Verpackungen oder Angaben
zur Herkunftsdeklaration oh-
ne Programmierarbeit inner-
halb kiirzester Zeit umsetzbar.
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Identische Dienste werden
beliebig oft in verschiedenen
Prozessen verwendet. Das
zeigen auch die Varianten des
Einkaufsprozesses. Die tech-
nische Losung bleibt dadurch
schlank und effizient.

Einkauf

Wahrend des ganzen Ein-
kaufsprozesses erhalten die
Produzenten nach der Liefe-
rung, je nach Marktlage, ein
bis zwei Anzahlungen. Nach
der Lagerung werden die
Apfel in verschiedene Quali-
tatsklassen klassiert. Die Ab-
rechnung beriicksichtigt die
flir diese Qualitaten erzielten
Verkaufspreise und ist deshalb
erst nach Verkauf aller Apfel
zwischen Friihling und
Sommer moglich.

Greenax bietet die fiir diesen
branchentypischen Prozess
notwendige Flexibilitat. Die
urspringliche Menge angelie-
ferter Apfel eines Lieferanten
istin beliebige Teilfraktionen
unterschiedlicher Produkte
und Qualitatsklassen zerleg-
bar. Jede Teilfraktion ist wiede-
rum mit zahlreichen Attribu-
ten wie Lieferant, Lieferdatum,
Qualitatsklasse, Lagerplatz
oder Anzahlungen verkniipft.
Ein dhnliches Beispiel ist die
einfache Gestaltung von
Stucklisten. Diese sind ent-
sprechend den tblichen An-
forderungen der Praxis ohne
Spezialwissen je nach Sorten
und zugehdorigen Bewer-
tungsmodellen frei konfigu-
rierbar.

Greenax |ost diese Aufgaben
auf der Basis flexibler Daten-
modelle als Ergebnis mo-
dernster Methoden der Soft-
wareentwicklung mit Java EE.

Verkauf

Im Verkaufsprozess unter-
stutzt Greenax die freie Ver-
kniipfung von Produkten und
Verpackungen zu einer unbe-
grenzten Vielfalt moglicher
Verkaufseinheiten. Ande-
rungen im Sortiment, bei den
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Qualitatsklassen und in der
Verpackung sind in kiirzester
Zeit verandert und anschlies-
send automatisch in allen
Prozessen verfligbar.

Ein wichtiges Problem ist die
Preisfindung: Verkaufspreise
unterliegen zahlreichen Ein-
flussfaktoren, abhangig von
Sorte, Qualitdt, Rabatten oder
weiteren vertraglichen Kondi-
tionen. Greenax verkniipft die
in Stamm- und Bewegungs-
daten hinterlegten Faktoren
uber ein frei konfigurierbares
Regelwerk. So lassen sich Ver-
kaufspreise ungeachtet der
komplexen Geschéaftslogik mit
wenigen «Klicks» ermitteln.

Ahnliche Losungen mit iden-
tischem Wirkprinzip sind va-
riable Lieferzeiten oder spezi-
fische Qualitatsprogramme.
So erhalten Kunden die be-
stellte Ware am Tag der Be-
stellung einschliesslich indi-
vidueller Etiketten oder
Qualitatsprifungen.

Riickverfolgbarkeit

Die Herkunft eines Apfels
muss von der Plantage bis hin
zum Verkaufsregal liickenlos
verfolgbar sein. Greenax I9st
diese gesetzliche Anforderung
uber Chargen; diese liefern
fiir jede Teilmenge den ge-
wiinschten Riickschluss auf
den Lieferanten.

Derzeit werden bis Ende 2010
weitere sechs Produktions-
standorte des Departements
Landesprodukte in Greenax
integriert. Kiinftig unterstiit-
zen dann zusatzliche Funkti-
onen auch Geschéftsprozesse
wie die Werkssteuerung
(Intercompany) fir Gemiise
und Kartoffeln. 0

Weitere Informationen finden Sie unter
www.greenax.ch,

Infopartner:

Bison Schweiz AG
Surentalstr.1o
6210 Sursee

Tel. 041926 02 60
Fax oq1926 0430
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